
令和５年度 第６回

創業支援セミナー

1.関連分野のマーケティング基礎

2.集客につなげる実行事例

3.対象顧客の深掘り

4.メニュー絞り込みによるメリット

5.意外に見落とす接客マナー

6.リピート率向上～固定客化のポイント

――――― プログラム ―――――

《 日 時 》

３月１４日(木)

14：00 ～ 16：00

《 定 員 》

２０名

《 参加費 》

無 料

XOSSPOINT.ではその他様々なテーマでセミナーを開催しています。

詳しくは左のQRコードからご確認下さい。

【お問合せ】

Mail：business@stsplaza.net

TEL ：096–355-7402

創業支援セミナー担当：甲斐・左今

《 講 師 》《 講 師 》

2020年に熊本へUターン転職後、精密機械メーカーの営業部門に勤
務する傍ら、企業様の経営支援を行っております。どちらかといえ
ば内向的な性格で、人付き合いが得意な方ではない私でも、新たな
お客様を継続して獲得することが出来た、効果的な実践方法をお伝
えします。

《 講師より》

《 会 場 》

くまもと森都心プラザ

２階 XOSSPOINT.
クロスポイント

↑
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創業予定者や、
創業後間もない方
※興味がある方ならどなたでも

お申込みは右上のＱＲコードか、下記に必要事項をご記入の上、ＦＡＸ(096-355-7412)またはメールにてお申込みください。

フリガナ

年 齢 性 別
氏 名

住 所 〒

電 話 メール ＠

ご職業 創業予定者(予定の業種 ) ・ 事業主 ・ 会社員 ・ その他( )

メールマガジン セミナーやイベント情報の配信を □希望する □希望しない □すでに登録済み

交流会 セミナー終了後の交流会(無料)に □参加する □参加しない

※ご記入頂いた個人情報は、内容確認 及び 類似セミナーのご案内に使用致します。なお、許可なく第三者へ提供は致しません。

黒瀬 賢司黒瀬 賢司

今すぐ実践、

顧客獲得につなげる“活動”
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精密機械メーカー勤務
中小企業診断士 1級FP技能士
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学卒後、某商社に16年間勤務、一貫して営業畑を歩む。
ルートセールスを基本とする業界において、複数回の転勤先
で新規顧客の開拓・固定客化を実現し、全国表彰を度々受賞。
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