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オープンイノベーションに基づいた新規事業開発の解説からリソースの調達まで、事業開発における基礎ノウハウをワークショップ
形式で実施します。

堀池 広樹♯01

企業様に向けた新規事業アイディアを提案する新規事業開発ピッチを行います。企業様の現状課題を解決し
つつ、企業様のポテンシャルを最大化する新規事業アイディアを考える実践的なワークショップです。♯03
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2010年、京都大学薬学部薬科学科4年次に起業し、株式会社SAMBARを設立、学習塾の経営を始める。

その後、ウェブ受託開発事業等を経てゲーム関連メディア事業を開始し、2016年にはフィリピンに現地法

人を設立。2017年、初めての第三者割当増資による資金調達を実行する。2018年10月に株式会社

80&Companyを設立、代表取締役に就任。
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2.24FRI 17:00-19:002023.

3.22WED 17:00-19:002023.

企業様に向けた新規事業アイディアを提案する新規事業開発ピッチを行います。企業様の現状課題を解決し
つつ、企業様のポテンシャルを最大化する新規事業アイディアを考える実践的なワークショップです。♯07

5.26FRI 17:00-19:002023.

80&Companyは、「ゼロから無限大をつくる」をキーワードに、

日本におけるオープンイノベーションを推進すべく

新規事業開発を行うプロフェッショナル集団です。

新規事業創生を軸に様々な専門領域をもった11人のメンバーが

全12回に渡り、登壇します。

これからの新規事業開発の在り方

【実践】新規事業アイディアピッチ①

【実践】新規事業アイディアピッチ②

XOSS POINT.会場

ONLINE でも同時開催

熊本県熊本市西区春日1丁目14-1 くまもと森都心プラザ2階

受講対象者

※一部のプログラム参加のみも可能です。

ビジネスを1から学びたい方

ビジネスの苦手分野を克服したい方

下記QRより

お申し込みください
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現代のビジネスモデルを紐解く
過去から遡ってビジネスモデルがどのように移り変わってきたのか、またその変

化のドライバーは何だったのかをたどり、事業開発（ビジネスモデル選定）の際の

参考となるように解説します。

片山 貢一郎♯02
Business Development Dept. / CMO

立命館大学大学院経営管理研究科（MBA）修了。2015年当時、京都府最年少の行政書士と

して開業し、公的補助金獲得等のファイナンス支援で年間約3億円の調達を実施。その後

WEBマーケティング支援を展開するベンチャーの取締役を務め、新規事業企画、マーケティ

ングを統括。80&Companyでは、新規事業企画、補助金獲得、事業戦略＆実行に従事。

3.10FRI 17:00-19:002023.
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東京大学/大学院を卒業後、三菱商事に入社。農業分野にてインドJV現地マーケ・経営改

善や、日本最大農協とJV設立・経営基盤確立に尽力。SkymatiXへ転職後は革新的サービ

スを複数世に出す。その後独立し教育事業を行いながら2021年80&Companyに参画、翌年

COOに就任。大企業/ベンチャー双方の経験を活かし、組織成長やビジネス全体を統括。

TAKAFUM
I  YO

S
H

IN
O

新規事業の立ち上げ〜拡大を進める上で大企業/中小企業が陥りがちな落とし穴

と、それを解決する手段・進め方・概念である「エフェクチュエーション」を、実例

を含めてご紹介します。

吉野 崇史♯04
Business Development Dept. / COO

4.7FRI 17:00-19:002023.

事業開発の成功率を上げる為には

国際基督教大学卒業後、フリーランスとして通訳・翻訳業を行う。ゲームイベント制作事業

を立ち上げ企画からディレクション、管理業務まで手掛けた後、コンピュータ周辺機器の総

合商社にて海外クライアントとの折衝、マーケティングおよび新規商品開拓を担当。80＆

Companyでは、プロダクトマネジメントやグローバルプロジェクトの推進を行っている。
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ビジネスの分析・改善（PDCA）に便利な手法を実例を交えてご紹介します。実

際に自社事業や今後はじめたいビジネスを当てはめて分析する時間を設け、

フィードバックまで行います。

成田 和明♯05
Business Development Dept.

4.21FRI 17:00-19:002023.

ビジネスの分析とPDCA運用手法

慶応SFC卒業後、ベクトルに入社。企業PR業務に従事。その後、電通にてメディア企画業務

に携わり、2017年ロボットベンチャー広報責任者に就任。広報・PRだけでなくプロジェクトマ

ネジメントまで幅広く担当。単なる広報・PRではなく、プロジェクト企画段階から関わること

をモットーにしている。2020年より80&CompanyにCCOとして参画。
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新しい事業やサービスを広めていくために必要な戦略PRの方法と、広告とPRの違い、新規事業

開発でのPR視点の活かし方を解説します。実際にプレスリリースのタイトルを考えていただく

ワークショップも行います。

上田 伊音♯08
Communication design Dept. / CCO

6.9FRI 17:00-19:002023.

商品・サービスの魅力を効果的に発信するには
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歯科技工士として10年以上義歯製作に携わる。

育児休業中にインスタグラム個人運用を始め、

復職後は技工士の傍ら業務委託でインスタグラ

ム専門の運用会社の業務に従事する。

Communication design Dept.

企業が効果的にSNSを運営するために、SNS(Instagram,Tiktok,YouTube)のそれぞれの特徴と、

結果を出すインスタグラム運用方法を解説します。

大貫 愛由美 & 照井 眞国

7.7 FRI 17:00-19:002023.
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韓国に７年間、アメリカに５年間留学。海外留学を

きっかけに、友人と二人でSNSを通して日本語を教

え始め、SNS総フォロワー33万人。日本帰国後、ゼ

ビオ株式会社を経て、80&Companyに参画。
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SNS運用ワークショップ（Instagram）

名古屋市立大学を卒業後、商社に入社。経理を2年間、人事を4年間担当し、在宅勤務制度

の導入や人事評価制度の運用・改善に従事する。育児休業中に一念発起して転職活動を行

い、2022年3月に80&Companyに参画。採用や社員全員との1on1等を通し「1人ひとりが自分

らしく生き生きと働ける組織作り」を推進中。国家資格キャリアコンサルタント。
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人材が多様化する中で、管理職は部下の主体性、やる気、アイデアなどを引き出すことが求められてい

ます。本講座は、相手の中にある答えを引き出すスキルについて、体験しながら学ぶものです。

高谷 美晴♯12
Corporate Dept.

8.4FRI 17:00-19:002023.

社員の主体性を引き出すコミュニケーションスキル

ACCESSにてIoTサービス、モバイルアプリの企画・開発・マネジメント業務を経て、2014年に

Spincoasterの設立に取締役CTOとして参画し、音楽情報のアグリゲーションサービスや音

楽フェスアプリパッケージ事業の立ち上げ、推進。2020年より80&Companyに取締役CTOと

して参画。ファッションサブスクEC、競馬AIシステムの開発などを推進。

フルリモート・フルフレックスの新規事業開発会社が1→50人の規模になるまでの部署を横断した組織の課

題等を解決するHowToをSaaSなどのツールを利用した自動化や仕組み化の実例を交えてご紹介します。

大川 遼太朗♯09
Business Development Dept. / CTO

6.23FRI 17:00-19:002023.
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自動化や仕組み化によるベンチャー企業の組織作り

立命館大学法学部卒業。モノ・工芸好きから（株）一杢に入社。京都で通販ベンダーとして

工芸品など幅広い商品を扱い、企画営業やD2Cに従事。2011年（株）千趣会に転職。商品企

画開発を行いGOOD DESIGN賞も受賞。IP商品のマネジメント・媒体企画も行う。京都商工

会議所や滋賀県庁、JR西日本などの地域企業との商品開発プロジェクトにも参画している。
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ローンチしたサービスや商品の情報をいかにして見込み客に届け顧客化するの

か、利用し続けてもらいファンなどの優良顧客を獲得するための考え方と手法を

解説します。

金谷 弘幸♯11
Business Development Dept.

7.21FRI 17:00-19:002023.

リード獲得と顧客育成のHow to

京都大学/大学院情報学研究科を卒業。在学中に就活支援事業で学生起業・ビジネス留

学・営業など幅広く経験。新卒ではリクルートホールディングスに入社しSUUMOでエンジニ

アディレクションを行ってCVR改善に大きく従事。フォトシンスに転職後、２つの新規事業の

立ち上げの責任者を担当。現在は80とCocoachとトリックブースト3社を経営。
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新規事業としてプロダクトを作った上で、顧客を開拓していくための販売戦略・営業戦略を営業心理

学を用いてご紹介します。

岡本 和輝♯06
Business Development Dept. / Co-Founder

5.12FRI 17:00-19:002023.

初期フェーズのプロダクトの販売戦略・営業戦略

https://80and.co
TEL:090-3196-9577

共催 : 熊本市  /  XOSS POINT.主催 : 80 & Company

お問い合わせ


